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Acerca del Curso

Las organizaciones enfrentan un entorno cada vez mas competitivo y volatil con
consumidores exigentes, disrupcion de tecnologias y cambios regulatorios en el
uso de datos. Por ende, las campanas de marketing deben apuntar a ser
integrales desde su gestaciéon para lograr un crecimiento del negocio.

Este programa busca desarrollar una mentalidad de crecimiento y
experimentacion para disenar estrategias avanzadas de Growth Marketing con el
uso aplicado de tecnologia, especialmente |A. El foco esta en optimizar funnels,
probar con datos, automatizar procesos y utilizar modelos analiticos para acelerar
la adquisicion y retencion de clientes.

El enfoque practico combina marcos conceptuales con dinamicas, laboratorios y
desafios aplicados a contextos reales.

RELATOR

Hussam Sufan

CEO de SearchBrand.ai y Raisy
Cofundador de Unlearni

Consultor, emprendedor y docente con
mas de una década de experiencia
asesorando a CEO y equipos directivos en
estrategias de crecimiento empresarial.
Ha liderado iniciativas en empresas como
MACH, Cabify, Examedi y Cencosud. Es
mentor en Start-Up Chile y profesor en la
Universidad Adolfo Ibafiez y The Valley
Digital Business School.

Su enfoque combina inteligencia artificial,
cocreacion y gestion de proyectos con
impacto positivo en el ecosistema
emprendedor.
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RELATOR

Javiera Sanchez

Fundadora de Growild y
Women in Growth LATAM

Periodista con minor en Economiay
Finanzasy Master en Growth Hacking y
Marketing Automation.

Cuenta con mas de 14 anos de experiencia
liderando estrategias de crecimiento en
empresas de tecnologia,
telecomunicaciones, medios, aseguradoras,
retail y marketplaces.

Es docente en Unlearni, MIOTI Tech &
Business School, UAI Corporate y la Escuela
de Postgrado de la Universidad Adolfo
Ibanez, donde disend el primer programa
universitario de Growth Marketing en Chile

Thomas Vidaurre

Founder & Head Instructor
en Prodeo

Ingeniero industrial de la Universidad
Mayor con mas de 12 afios de
experiencia como lider de equipos de
producto, disefio y tecnologia en
empresas de Latinoameérica.

Ha trabajado como lider en gestién de
productos en empresas tecnoldgicas
como WOM, Dafiti, Nubox, Globant y
Hunty.

Es profesor en Unlearniy Unegocios
FEN de la Universidad de Chiley
fundador del podcast “No es Producto
de una Casualidad”.



Desarrollar competencias practicas en Growth Marketing,

o [ ]
o bj et Ivos experimentacion y uso de inteligencia artificial para

maximizar el impacto y la eficiencia de las estrategias de

G e n e ra I e s crecimiento en contextos competitivos.

Al finalizar el curso, los participantes seran capaces de:

Objetivos
j g 1.Comprender y aplicar frameworks de Growth Marketing:
EspeCIflcos AARRR y North Star Metric.

2.Disefnar y priorizar experimentos de crecimiento basados

en datos.
3.0Optimizar el funnel de adquisicién, activaciéon, retencion

Yy monetizacion.

4. Integrar inteligencia artificial en procesos de
segmentacion, creatividad y automatizacion.

5.Analizar métricas clave como CAC, LTV, retenciény
elasticidades de marketing.

6.Escalar experimentos de crecimiento mediante
tecnologias emergentes y automatizacion.

o o o . . . .. .
D I rl I d o a Profesionales de marketing, innovacion, producto y equipos
g comerciales que buscan impulsar el crecimiento de sus
organizaciones mediante metodologias de experimentacion
y el uso estratégico de tecnologias emergentes.



Contenido del Curso

MODULO 1

Mentalidad Growth y cultura
de experimentacion

Qué es Growth Marketing y su relevancia
en 2026

Framework AARRR y North Star Metric
Dinamica: definicion de hipotesis 'y
métricas estrella

MODULO 3

Retencion, PLG y loops
de crecimiento

Estrategias para aumentar CLV y reducir
la tasa de abandono (churn)

Product-Led Growth aplicado a servicios
y B2B

Dinamica: mapeo de onboarding y disefio
de un loop de crecimiento

MODULO 5

|A generativa y
automatizacion creativa

Uso de IA para anuncios, emails y landing
pages

Herramientas: Copilot, ChatGPT,
Midjourney y Runway

Dinamica: creacion de una campana
completa con |A

MODULO 2
Datos, IAy optimizacion
del funnel
o Estrategias cookieless y first-party data
* |A como copiloto para segmentacion y
creatividad

¢ Dindmica: disefio de un experimento
con IA

MODULO 4
Medicion, MMMy

escalamiento de experimentos

Métricas clave: CAC, LTV, retencién y North
Star Metric

Introducciéon a Marketing Mix Modeling
Laboratorio: simulacion de elasticidades

MODULO 6

Growth hacking con |Ay
tecnologias emergentes

IA para prediccion de tendencias y pricing
Automatizacion de experimentos
Integracion con herramientas no-code y
APls




Metodologia

El curso se desarrolla mediante una metodologia expositiva, analitica y
aplicada, orientada a la experimentacion y al aprendizaje que comprende:

e Presentacion de marcos conceptuales y tendencias actuales en
Growth Marketing.

e Dinamicas colaborativas para definicién de hipdtesis y métricas.

e Laboratorios practicos con uso de |IAy herramientas digitales.

e Ejercicios aplicados al diseno, medicion y escalamiento de
experimentos.

La metodologia esta diseflada para que los participantes construyan
soluciones accionables durante el desarrollo del programa.

f‘ - Desarrollar habilidades clave en Growth Marketing y
B e n e I c I os experimentacion.
Integrar inteligencia artificial generativa y analitica en
estrategias de crecimiento.
Aplicar aprendizajes a través de laboratorios y
dinamicas practicas.
Disefar soluciones accionables orientadas a
adquisicion, retenciéon y escalamiento.

Resultado esperado: Al finalizar el curso, los participantes
contaran con herramientas practicas para disefar,

medir y escalar estrategias de crecimiento basadas en
datos, experimentacion continua e inteligencia artificial,
fortaleciendo su capacidad de generar impacto real

en el negocio.




Acercadela
Academia ICARE

En ICARE creemos que el crecimiento sostenible de Chile
comienza con el crecimiento de sus personas.




“En ICARE tenemos una conviccion profunda: cuando las
personas crecen, Chile crece. Y la Academia ICARE existe para
acelerar ese crecimiento y acompanarte en ese camino”.

En ICARE creemos que el crecimiento
sostenible de Chile comienza con el
crecimiento de sus personas.

La Academia ICARE materializa esta
conviccidn a través de una propuesta
formativa orientada a fortalecer la
excelencia empresarial y contribuir
activamente al desarrollo del pais.

Nuestros programas de educacién
continua estan disefados para
profesionales y lideres que buscan
actualizarse, reflexionar y actuar en
contextos complejos y cambiantes. Los
cursos de la Academia ICARE se
caracterizan por ser agiles, flexibles y

pertinentes, transformando capacidades

en accién y aprendizajes en impacto, e
impulsando procesos donde la
tecnologia y la dimensién humana se
potencian de manera integrada.

Bernardita Errazuriz
Directora de Academia ICARE

Este curso forma parte de la vertical
Marketing y Comunicaciones, cuyo
propdsito es desarrollar estrategias de
marketing y comunicacion que
integren datos, relato y propdsito,
permitiendo a las organizaciones
construir marcas coherentes,
reputaciones solidas y relaciones de
confianza con sus audiencias clave.



Informacion
General

FECHA DE INICIO
Martes

26 mayo

DURACION

12 horas
3 sesiones

DESCUENTO: 10% de descuento por 5 o0 mas inscripciones

+Info

FECHA DE TERMINO
Martes
2 junio

MODALIDAD
Presencial

VALOR GENERAL

$360.000

DIRECCION: El Golf 40, Piso Zécalo. Las Condes. Santiago - Chile
TELEFONOS: +56 2 2280 5329 / +56 2 2280 5311 / +56 9 3185 8710

MAIL: seminarios@icare.cl

WEB: www.icare.cl/academia

HORARIO

14:30 a 18:30

horas

VALOR SOCIO

$252.000

ACADEMIA

/icare

Las actividades de la Academia ICARE no son conducentes al otorgamiento de un titulo o grado académico. El
inicio del programa estara sujeto a un ndmero minimo de participantes. En caso de no alcanzarse, ICARE se
reserva el derecho de suspender su realizacion.


mailto:seminarios@icare.cl
https://www.icare.cl/capacitaciones/

